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Opi tekemaan sadetta!

Nykyajan yrityskulttuurissa myyminen

on yksi kovimmista ja kilpailluimmista
alueista. Tarjolla on enemman tuotteita ja
palveluja kuin koskaan aiemmin.

Jotta myyntitydssa menestyisi, ei riita, etta

on vain keskitasoisen hyva. Jotta voi tulla
tahtimyyjaksi, pitaa “osata tehda sadetta”.
Sateentekija on juuri se myyja, jollainen jokainen
tahtoisi olla. Han on se, joka tuo taloon eniten
myyntia, jolle maksetaan isoin palkka, ja jota
eniten arvostetaan.

Ytimekkaissa, sujuvasanaisissa luvuissa Fox
antaa joskus yllattavia, joskus rohkeita, mutta
aina kaytannonlaheisia neuvoja.

Kirja on tarkea tyokalu yritysten toimitusjohtajille
ja kaikille, jotka haluavat paasta huipputuloksiin
myyntityossa.
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